
集客に困らない！ 
“売れる”ブログのつくり方
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一人起業で集客をしていくならブログは必須！ 
これ、起業している人なら知っている人も多いですよね＾＾ 

でも、ただブログを立ち上げるだけじゃダメで！！！ 

ブログで集客をして 
お客さまからサービスを購入してもらうには、 

様々な段取りが必要です。 

そして、その段取りの１つとして 
「読者を増やす」という作業があるのですが・・ 

これ、かなり重要です！
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なぜなら、 
どんなに一生懸命、毎日ブログで発信をしても、 
どんなに素晴らしいサービスをリリースしても、 

読んでくれる人（見込み客）がいなければ、 
「売れること」はないからです。 

まずは、自分を”知ってもらう”こと ”気づいてもらうこと”から始めます。 
認知を増やすことはビジネスをするにあたって必須なことです。 

１０人に１人が購入してくれると仮定するなら、 
１００人の人に知ってもらうことができれば 

１０人に購入していただけることになるからです。 

ブログを始めると同時に、見込み客の分母を増やしていきましょう♪ 
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でも、そうは言っても、 
実際きちんと取り組んでいる人が少ないのも事実、、 

それは、かつてのワタシもそうだのですが、 
「読者を増やしましょう～！」 

と言われても 
実際に何をしたらいいのかが、分からないから（＾＾； 

ブログと他のSNS（FBやInstagramなど）を 
バラバラに使っていませんか？? 

実はこれらは、連携しないと非常に効率が悪いのです。 

ですから、アメブロと他のSNSの連携の仕方を解説してきますね＾＾ 



Step1. 存在に気づいてもらう

１）読者登録、コメントを残す

＋フォロー

自分から 
読者登録しにいく

感想を書こう！
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２）他のメディアと連動させる

ブログのリンク

（例１）Facebook

（例２）インスタ

ブログのリンクを貼って、 
他のメディアからも見てもらえるようにする
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3）リアルで繋がった人を紹介する、してもらう

セミナ
ー、講

座、 

トーク
イベン

ト

交流会、お茶
会、ランチ会
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Step2. より深く知ってもらう

１）実名（素性が分かる）

(例１）ブログ (例２）FB

自己紹介（自分の歴史など）

氏名

氏名

自己紹介（何をしている
人？）

出身地、所在地の県名、エリア名等 
（住所の特定ができない程度）
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Step３. 信頼してもらう

１）情報量が多い、頻繁に更新している

頻繁な
更新を

！

２）情報お客さまの声を載せる
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色んなSNSが出てきていますが、 
キャッシュを掴んでいる起業家は皆ブログを使っています。 

ブログを書くのはもちろんのこと、 
今回お伝えしたノウハウを活用することで、 

他のSNSとの連携して見込み客の数を増やし、 
売上アップに繋げてもらえることを心より応援しています！ 

なお、 
「売れるブログのノウハウや売上アップの方法をもっと知りたい！」 

「長瀬から個別のアドバイスが欲しい！」 

という方は、LINEにて不定期で募集をしますので、 
ぜひ、チェックしてくださいませ♪
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